“王老吉”校园营销大赛活动流程

大赛要求：

     参赛团队以“王老吉”企业产品推广为任务进行市场调研、营销策划以及实践售卖体验。
海选：

     所有报名参赛的队伍为5人~10人一组，需以撰写PPT的形式，专门针对于“王老吉”产品推广的营销方案。主要从PPT制作精美大气与否、方案内容是否完善、是否提出了具有建设性的意见等几点着手。
培训兼动员大会：

     培训兼动员大会定于5月16日晚，由王老吉一线员工对所有参赛团队进行产品知识、营销技巧在实战中的应用、假币辨识等相关知识培训；由承办方进行赛制答疑；并根据需要安排各个学校团队之间的赛前交流。

社会实践：

      实践时间安排在培训大会后，为期10~15天，进入复赛的队伍需对撰写的营销方案进行具体的执行，包括营销方式、营销策略、营销效果等，营销过程中若涉及到场地要求可由王老吉帮助协调，商品由王老吉无条件提供，营销所得利润归学生私人所有，成本回归王老吉公司。

总决赛：

      总决赛内容包括PPT讲解、实战总结发言、颁发奖项等。时间安排在5月末。最终排名计算方法如下：总得分=营销策划得分*40%+实践得分*50%+现场投票得分*10%。

附：

奖项设置：
	名次
	奖品
	数量（队）

	一等奖
	2000元奖金或等值奖品
	1

	二等奖
	1500元奖金或等值奖品
	1

	三等奖
	1000元奖金或等值奖品
	1

	最佳营销团队奖
	精美奖品若干
	1

	最佳人际互动奖
	精美奖品若干
	1

	荣誉证书
	冠亚季军、最佳营销团队和人际互动奖有证书，另王老吉提供免试实习名额
	20


